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Belebung im Handel bereits spurbar

Nahostkonflikt: Der Ausbruch des Irankonflikts hat den Fokus der Endkunden erneut auf Autarkie gelenkt. Dazu
kommen weitere Faktoren, die zu einer anziechenden Nachfrage im privaten Dachanlagensegment fiihren, auch
wenn sich das bislang nicht in den Zahlen des Marktstammdatenregisters niederschldgt, wie Jan Paul Dahm und

Stefan Ebert vom GroRhandler EWS erklaren.

Wie stellt sich die Nachfrage nach privaten Dachanlagen
aktuell dar?

Stefan Ebert: Aus Gesprichen mit unseren Installateurpart-
nern und natiirlich aus unseren Absatzzahlen sehen wir eine
deutliche Belebung im Segment der kleinen und mittleren Auf-
dachanlagen, die sich in den aktuellen Zubauzahlen des Markt-
stammdatenregisters tatsichlich noch nicht wiederfindet. Aber
dass sich Marktentwicklungen erst mit einem zeitlichen Ver-
satz von zwei bis drei Monaten in der Zubaustatistik widerspie-
geln, ist schon immer so gewesen.

Woran liegt es, dass sich der héhere Absatz bei ihnen erst
Monate spiter im Marktstammdatenregister in héheren
Zubauzahlen widerspiegelt?

Jan Peter Dahm (links) ist Geschaftsfiihrer von EWS. Stefan Ebert ist bei dem GroBhéndler mit Sitz in Flensburg fiir Vertrieb und Marketing zusténdig.
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Stefan Ebert: Das ist einfach dem Zeitversatz geschuldet, der
zwischen Anfrage und Kaufentscheidung und teilweise noch
bis zur Installation und tatsdchlichen Anmeldung vergeht.
In einem stabilen Marktumfeld fillt das kaum auf, weil die
Monatsergebnisse ohnehin dhnlich sind. Aber Ausschlige las-
sen eben etwas auf sich warten. Auch die starke Nachfrage auf-
grund des im Februar 2022 begonnenen Angriffs von Russland
in der Ukraine war fiir das Handwerk schon kurz darauf spiir-
bar. In den Zubauzahlen war das erstab August 2022 zu sehen.

2022 stiefl die Marktbelebung auf begrenzte Installations-
kapazititen. Gerade im Zuge des Booms sind viele Betriebe
neu auf den Markt gekommen. Miisste es daher nicht
schneller gehen, dass sich die Belebung im realen Zubau
niederschligt?
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Stefan Ebert: Ja, seit dem Photovoltaik-Boom 2022 ist die In-
stallationskapazitit in Deutschland stark gewachsen. Aller-
dings mussten wir in den vergangenen ein, zwei Jahren auch
einen Wiederabbau dieser Ressourcen sehen. Fiir uns zeigt sich
das durch die nach wie vor hohe Anzahl an Zahlungsausfillen
und Insolvenzen. Die konstant sinkende Nachfrage im Privatbe-
reich zusammen mit dem Aufstieg groer Onlinevertriebe for-
dern ihren Tribut im regionalen Handwerk. Dennoch sehen wir,
dass heute immer noch etwas mehr Installationskapazitit als vor
vier Jahren zur Verfligung steht. Damit sollte die Nachfrage, die
aktuell entsteht, auch schneller in die Umsetzung gehen kénnen.

Begann die Belebung bei der Nachfrage fiir aile Komponen-
ten zur gleichen Zeit?

Stefan Ebert: Die zu Jahresbeginn bekannt gewordene Ankiin-
digung von wegfallenden Exportrabatten auf Solarmodule aus
China hat zu einem Vorzugseffekt gefiihrt, der durch Meldun-
gen {iber steigende Rohstoffpreise noch verstirkt wurde. Wer
die finanziellen und logistischen Méglichkeiten hatte, hat sich
daher bis Ende April aus der im Handel noch giinstig verfiig-
baren Lagerware mit Modulen eingedeckt. Durch diesen Vor-
zugseffekt war der Absatz von Modulen bis April besonders
stark, wihrend wir nun einen Anstieg bei Wechselrichtern,
Speichern und Montagematerial sehen, um die Anlagen letzt-
endlich just in time zu komplettieren.

Konnen Sie die Absatzbelebung beziffern?

Stefan Ebert: Also, unsere Verkaufszahlen lagen im Mérz und
April etwa dreimal hoher als in den ersten beiden Monaten die-
ses Jahres. Verglichen mit dem Vorjahr liegt der April 26 unge-
fahr um den Faktor zwei hoher, wihrend der Marz 25 auf einem
dhnlich hohen Niveau lag wie in diesem Jahr. Damals hat eine
Verknappung der sehr gefragten Full-Black-Module die Nach-
frage sehr kurzfristig angeheizt.

Glauaben Sie, dass neben den wegfalienden Steuernachlissen
auch die Eskalation im Nahostkonflikt zusitzlich dazu bei-
getragen hat, die Nachfrage zu beleben?

Stefan Ebert: Der Nahostkonflikt hat die Aufmerksamkeit der
Endkunden definitiv erneut auf Autarkie gelenkt. Anders als
2022 zum Beginn des Ukraine-Krieges sehen wir aktuell noch
keinen Anstieg der Strombezugskosten in Deutschland. Das stei-
gende Interesse an privaten Photovoltaikanlagen begriindet sich
also vermutlich nicht durch potenziell hohere Einsparungen bei
den Stromkosten, sondern durch den Wunsch nach Unabhin-
gigkeitund Versorgungssicherheit. Verstirkt wird die Nachfrage
zudem durch die neue Elektroauto-Férderung. Das zeigt sich
deutlich bei unseren Wallboxabsitzen, wobei viele aktuell auch
in der Nachriistung in bestehenden Anlagen verbaut werden.

Und wie sieht es bei den Preisen aus?
Stefan Ebert: Die Komponentenpreise steigen aktuell aus ver-

schiedenen Griinden wieder an. Neben den bereits erwihn-
ten wegfallenden Exportvergiinstigungen aus China sind vor
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allem steigende Rohstoffpreise der Grund dafiir. Nicht nur bei
Modulen, auch bei Speichern und Montagematerial sind Preis-
erhdhungen bereits sichtbar oder angekiindigt.

Wir haben seit einem Jahr auch eine Diskussion iiber die Solar-
férderung. Bundeswirtschaftsministerin Katherina Reiche hat
seit Amtsantritt mehrfach erklirt, sie wolle die Einspeisevergii-
tang fiir private Dachanlagen abschaffen. Inwiefern spielt dies
eine Rolle fiir die aktuell steigende Nachfrage?

Jan Paul Dahm: Traditionell und relativ unabhingig davon,
ob die Rahmenbedingungen besser oder schlechter wurden,
haben EEG-Reformen immer zu gewissen Vorzugseffekten bei
der Nachfrage gefiihrt. Es gibt immer Menschen, die unter den
bestehenden Rahmenbedingungen investieren wollen, da sie
planbar sind. Das wird auch bei der aktuellen EEG-Reform
der Fall sein. Wie grofl der Vorzugseffekt tatsichlich ausfallt,
ist eine grofie Frage. Noch kennen wir die neuen Rahmenbe-
dingungen nicht final und auch die Bundeslinder haben schon
ihre Bedenken gegen den Referentenentwurf angemeldet. Es
bleibt abzuwarten, wie grof§ der Handlungsspielraum der Lan-
der sein wird.

Wie wiirde sich die Abschaffung der Einspeisevergiitung fiir
Photovoltaikanlagen bis 25 Kilowatt, wie sie im Referenten-
entwurf vorgesehen ist, auswirken?

Jan Paul Dahm: Es wird ein Stiick weit einen Paradigmen-
wechsel erfordern, um die Wirtschaftlichkeit von Photovoltaik-
anlagen unter den neuen Rahmenbedingungen darzustellen.
Der Installateur wird sich als Gatekeeper des Verkaufs beim
Endkunden darauf einstellen miissen, dass sich die Spielregeln
verdndern. Wie schon vor gut zehn Jahren mit der Umstellung
von Volleinspeisung auf Eigenverbrauchsoptimierung braucht
es eigentlich nur eine Anpassung der Vertriebsargumentation.
Die Losungen sind mit Speichern, Sektorenkopplung und Ener-
giemanagement alle bereits da und bekommen mit dynami-
schen Strompreisen noch neue Geschiftsmodelle hinzu.

Muss man nicht auch raus aus diesem Narrativ ,,Photovol-
taik lohnt sich ohne Forderung nicht, zumal es so pauschal
ja auch nicht stimmi?

Jan Paul Dahm: Véllig richtig. Tatsichlich ist die Wirtschaft-
lichkeit einer gut geplanten Photovoltaikanlage weitgehend
unabhingig von der Férderung. Auch wenn ich mich vielleicht
ein bisschen unbeliebt mache: Ich glaube tatsichlich, dass es
der falsche Ansatz ist, bei all dem, was Katherina Reiche falsch
macht, ausgerechnet den Wegfall der EEG-Vergiitung so hoch
aufzuhingen. Wir sind darauf nicht mehr angewiesen und hit-
ten schon lange auf volkswirtschaftlich sinnvollere Modelle zur
Nutzung des Solarstroms umstellen sollen.

Das Interview fiihrte Sandra Enkhardt.

Das vollstandige Interview kénnen Abonnenten auf unserer
Website nachlesen. Es ist dort als pv+-Artikel verfiigbar.
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